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การจัดการกับขยะสารพัดชนิดของธุรกิจการค้าและบริการอย่างถูกวิธีนั�น
ผู้ประกอบการต้องการ “ตัวช่วย” ที�มีความรู้และมีกระบวนการทาง
เทคโนโลยีที�มีประสิทธิภาพเข้ามาสนับสนุน โครงการ Wake Up Waste โดย 
SCGC เป�นตัวอย่างหนึ�งของผู้ที�มีบทบาทในการให้ความรู้เรื�องการแยกประเภทขยะ 
และแนะนำได้ว่าขยะประเภทใดสามารถเพิ�มมูลค่าได้ รวมทั�งสนับสนุนการจัดเก็บ
รวบรวมขยะส่งไปยังโรงงานรีไซเคิลที�เหมาะที�สุด



ความท้าทายสําหรับ
ผู้ประกอบการ

ทําอย่างไร ให้เศษวัสดุและขยะ
จากสถานประกอบการ (ร้านค้า อาคาร) 

ได้รับการส่งต่อสู่กระบวนการแปรใช้ใหม่ หรือ 
รีไซเคิล “Recycle” ได้อย่างมีประสิทธิภาพ เนื�องจาก
บรรจุภัณฑ์ใช้แล้วจํานวนมากจากร้านค้าและธุรกิจต่าง ๆ 
ส่วนใหญ่เป�นวสัดทีุ�สามารถนํากลบัมาใชป้ระโยชนซ์ํ�าได้ หากมี
ความรู้และใส่ใจในการคัดแยกประเภทขยะให้ถูกต้อง และหาก
มี “ตัวกลาง” ทําหน้าที�รับซื�อ ที�มีความรู้และมีเทคโนโลยีช่วย
อํานวยความสะดวก นําขยะไปส่งต่อให้โรงงานรีไซเคิลได้ ก็จะ
ยิ�งช่วยลดปริมาณขยะที�ถูกทิ�งสู่แหล่งฝ�งกลบและเผาทําลาย

ตอบโจทย์ป�ญหา

โครงการ Wake Up Waste เป�นกรณี
ตัวอย่าง แพลตฟอร์มการบริหารจัดการ
ขยะรไีซเคลิ ซึ�งทําหนา้ที�ตั�งแต่ส่งเสรมิ
ให้ “ต้นทาง” สามารถคัดแยกขยะได้
ถูกประเภท โดยมีรถที�ติดตั�งเครื�องบีบอัด
เข้าไปรับซื�อขยะจากต้นทาง และบีบอัดก้อนเพื�อช่วยเพิ�มประสิทธิภาพ
ในการขนส่งขยะไปยังโรงงานรีไซเคิลในกลุ่ม SCGC ซึ�งมีโรงงาน
รีไซเคิล SCG Packaging ผลิตกระดาษ และ SCG Chemicals 
เป�นผู้ผลิตเม็ดพลาสติกชนิดต่าง ๆ โดยทําหน้าที� “ตัวกลาง” 
ในระบบเศรษฐกิจหมุนเวียน มุ่งสู่เป�าหมายที�สําคัญคือ 
ทําให้การเดินทางของขยะรีไซเคิลสั�นที�สุด

คุณถาวรีย์ โหตระการศรี 
ร้านเซียงล่าหยวน

คุณปริยวดี อมรนุรัตน์กุล
ร้าน Samadool Coffee

รา้นเซียงล่าหยวน จําหนา่ยอาหารป�� งยา่งสไตลจ์นี และ
เครื�องดื�มตา่ง ๆ   แตล่ะวนัทางรา้นมขียะรไีซเคลิปรมิาณ
มาก ทั�งจากลังลูกฟูก ลังกระดาษสีนํ�าตาล กระป�อง
เครื�องดื�ม ขวดนํ�าพลาสติก และ ขวดเบียร์

“เดมิขายใหก้บัรา้นรบัซื�อของเกา่ มกัมปี�ญหาการแยก
ประเภท ทําให้บางครั�งขายได้ราคาไม่ดี แต่ Wake Up 
Waste มกีารแนะนําวา่ควรจะแยกประเภทขยะอย่างไร
จึงจะได้ราคาดีขึ�น ยิ�งเราขยันแยกจริงจัง ก็จะขายได้
ราคาสงูขึ�น และมารับซื�อตรงเวลาตามที�นดัหมาย ซึ�ง
เป�นเรื�องสําคัญเพราะถา้มาในเวลาที�รา้นมลีกูค้าภาพที�
เกิดขึ�นจะดูไม่ดี”

คุณภัทรพร วงศ์ป�ยะสถิตย์ 
ผู้ร่วมก่อตั�ง Wake Up Waste

กรณีตัวอย่างการรับซื�อขยะ จากร้านค้าอาหารป�� งย่าง “เซียงล่าหยวน” และร้านกาแฟ 
Samadool Coffee ในพื�นที�กรุงเทพมหานคร  ด้วยการส่งเสริมให้ร้านค้ามีความรู้และ
ทักษะการแยกขยะตามประเภทอย่างจริงจัง
"ร้านค้าย่อยเป�นต้นทางที�มีการใช้บรรจุภัณฑ์จํานวนมาก การเข้าร่วมกับโครงการ 
Wake Up Waste จะมีส่วนช่วยในการลดปริมาณขยะในระบบ ขณะที�ร้านค้าก็มีรายได้
เพิ�มเติมจากการจัดการขยะเหล่านี� การเข้าร่วมจัดการขยะอย่างถูกต้องยังจะเป�น
ตัวอย่างที�ดีให้กับร้านอื�น ๆ รวมถึงลูกค้าที�มาใช้บริการด้วย”

ร้าน Samadool Coffee จําหน่ายเครื�องดื�มกาแฟและ
เมลด็กาแฟเป�นหลัก ไมมี่ขนม จงึมขียะที�รไีซเคลิได้เพียง
สองประเภทคือ ขวดนมพลาสติก และกล่องกระดาษแข็ง 
Cardboard ใช้บรรจุกาแฟ ปริมาณไม่แน่นอนขึ�นอยู่กับ
ยอดขาย

“พวกเราเคยใชช้วีติในประเทศออสเตรเลยีซึ�งการจดัการ
ขยะถูกบงัคับเป�นกฎหมาย ไม่เคยคิดมาก่อนวา่ในเมือง
ไทยจะมบีริษัทรบัจดัการขยะที�ดเีทา่นี� คือ สง่เสรมิในเรื�อง
การให้ข้อมลูอยา่งละเอยีด สรา้งวนัิยในการแยกขยะ 
และมีผลตอบแทนให้ด้วย นอกจากนี�ยังมีบริการมารับ
ขยะถงึที�รา้นใหค้วามสะดวกมากสําหรบัรา้นที�เป�ดทกุวนั
อย่างเรา”



ขั�นตอนและแนวทางปฏิบัติ สําหรับผู้ประกอบการ

ผลตอบแทนที�ผู้ประกอบการจะได้รับ

1. รายไดจ้ากการขายขยะรไีซเคลิที�เตม็คณุคา่ตามชนดิวสัดุ 
 เนื�องจากเทคนคิการคดัแยกขยะตามชนดิวสัดุอยา่ง
 พิถีพิถัน ทําให้เป�นรายได้เพิ�มแก่สถานประกอบการได้มาก
 กว่าปกติ ซึ�งอาจแบ่งป�นเป�นกําลังใจให้แก่พนักงานได้  
2.   ความรู้และทักษะการแยกประเภทขยะอยา่งถกูตอ้งและ
 ได้มูลค่าสูง ทําให้ทางร้านมีการจัดการที�ดี ส่งผลให้สภาพ
 แวดล้อมภายในร้านดียิ�งขึ�น สามารถเป�นตัวอย่างให้แก่ผู้
 ประกอบการอื�น ๆ รวมถึงลูกค้าและผู้ใช้บริการได้
3.    การส่งตอ่นสัิยและสรา้งวนิยัในการคดัแยกขยะใหก้บั
 พนักงาน เป�นคณุคา่สําคญัในระยะยาวที�รา้นคา้จะได้รบั และ
 เกดิคณุคา่ความผกูพันกบัแบรนดท์ี�พนกังานรว่มรบัผดิชอบ
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สถานประกอบการขนาดกลางและขนาดเล็กควรสํารวจข้อมลู “ตวักลาง” รบัซื�อขยะรไีซเคลิ อยา่งเชน่ 
Wake Up Waste และติดต่อประสานงานเพื�อใช้บริการจากหน่วยที�สามารถเข้าถึงได้สะดวก เหมาะสม
กับสถานที�ตั�งและปริมาณขยะที�ต้องจัดการ  (หน่วยรับซื�อขยะแต่ละรายรับผิดชอบขอบเขต
การดําเนินงานในแต่ละพื�นที�แตกต่างกัน)1

เรียนรู้ข้อมูลเกี�ยวกับชนิด
ของขยะจากหน่วยรับซื�อ 
วิธีแยกประเภทขยะ และ
ระบบการซื�อ-ขายขยะ 
(แต่ละหน่วยที�เป�นตัวกลาง
อาจมีวิธีการซื�อและการ
ให้ราคาขยะที�แตกต่างกัน) 

2

อบรมพนักงานในร้าน ให้รู้
วธีิการแยกประเภทขยะอยา่ง
ถูกต้อง   เพื�อให้ได้ราคาสูงสุด
สําหรับแต่ละชนิด เช่น วัสดุ
ตอ้งไมป่นเป�� อนอาหาร  แยก

ขวดแก้ว บรรจุภัณฑ์พลาสติกชนิดต่างกัน  (ตามหมายเลข) และ
กระดาษที�มีคุณสมบัติแตกต่างกัน

3

คัดแยกขยะและจัดเก็บ
แบ่งตามประเภท ให้เป�น
ระเบียบและกินพื�นที�น้อย
ที�สุดในสถานประกอบการ4

นัดหมายเวลาขายขยะกับ
หน่วยรับซื�อผ่านแอปพลิเคชัน 
โดยอาจกําหนดให้เข้ารับขยะ
เดือนละครั�ง สัปดาห์ละครั�ง 
(หรือ นัดหมายตามความ

เหมาะสมกับเกณฑ์ปริมาณขยะที�หน่วยรับซื�อกําหนด)

5

เมื�อรถของหนว่ยรับซื�อมา
ถึง ร้านค้าหรือผู้ประกอบ
การสามารถขนของออกไป
ชั�งนํ�าหนกัได้โดยไมต้่องเสีย
เวลารอคอย6

1
2

3

กุญแจสู่ความสําเร็จ:
แนวทางสําหรับ SME

1. ช่วยแนะนําให้ความรู้ทางเทคนิคแก่ร้านค้า ซึ�งเป�น  “ต้นทาง” 
เพื�อให้แยกขยะได้ถูกประเภท จัดการอย่างมีคุณภาพ 
ขจัดสภาพปนเป�� อน เพื�อเพิ�มมูลค่าขยะรีไซเคิล

2. สร้างนวัตกรรมเทคโนโลยีที�ช่วยขจัดความยุ่งยาก ทั�งใน
ส่วนของผูข้ายขยะที�ตน้ทางและในส่วนของหนว่ยรบัซื�อ 
อาทิ การใช้เทคโนโลยีรถบีบอัดขยะ เช่น ขวดพลาสติก 
และการจัดสรรเส้นทางเดนิรถเพื�อให้ขนส่งไดร้วดเร็ว ตรง
เวลา และลดต้นทุน

3. ใช้แอปพลิเคชันที�ตอบโจทย์ด้านข้อมูลและรายงานต่าง ๆ 
สร้างความสะดวกแก่ร้านค้า มีความโปร่งใส ร้านค้าและผู้ขาย
สามารถตรวจสอบเรื�องปรมิาณการซื�อ-ขายย้อนหลงัได้ 
ทําให้เกิดความยุติธรรม

ข้อแนะนําธุรกิจรายเล็ก

ผูป้ระกอบการร้านคา้ที�เป�น “ต้นทางของขยะ” อย่ามองวา่สิ�งนี�
เป�นภาระ แต่ให้มองว่าเป�นส่วนหนึ�งของระบบบริหารจัดการ
ของร้าน ที�เพิ�มเติมรายละเอียดของการจัดการขยะให้มากขึ�น 
ซึ�งเริ�มได้อย่างง่าย ๆ  ด้วยการถ่ายทอดความคิดการคัดแยก
ขยะตามประเภทวัสดุแก่สมาชิกภายในร้าน เพื�อให้ทุกคนได้รู้
เทคนิค และมทีกัษะพรอ้มที�จะรว่มมอืร่วมใจกนัสรา้งมลูคา่เพิ�ม
จากขยะได้ตามแนวทางที�ยั�งยืนของเศรษฐกิจหมุนเวียน การ
ส่งกลับเพื�อแปรใช้ใหมอ่ย่างมคีณุค่า พรอ้มกบัสรา้งมลูคา่เพิ�ม
แก่ธุรกิจอีกด้วย

หน่วยงานรบัซื�อจะบนัทกึ
รายละเอยีดของรายการ
ขยะที�รับซื�อบนแอปพลิเคชัน
และโอนเงนิใหแ้ก่ผูข้าย

ภายในวันเดียวกัน  รวมถึงจัดทํารายงานสรุปที�ร้านค้าสามารถตรวจ
สอบการซื�อ-ขายขยะและประเมนิคารบ์อนฟุตพรนิตที์�ตนมส่ีวนร่วมได้ 
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สนับสนุนบทเรียนเศรษฐกิจหมุนเวียน โดย

เจ้าของและอํานวยการบริหาร โดย

อํานวยการผลิตและเผยแพร่ โดย

สนับสนุนการดำเนินงาน โดย

“เราเข้าไปหาผู้ประกอบการรายย่อยสอบถามว่ามีป�ญหาอะไรบ้าง ต้องการให้เข้าไปช่วยเหลือในเรื�องการจัดการขยะอย่างไร และเข้าไปให้
คําแนะนําในการแยกประเภทขยะ รวมทั�งแนะนําว่าขยะประเภทไหนสามารถเพิ�มมูลค่าได้ ปรากฏว่าผลตอบรับดีมาก ลูกค้าเรียกเข้าไปรับซื�อ

ซํ�าต่อเนื�องประมาณเกือบ 90 % ทําให้เรามีเป�าหมายจะขยายบริการให้ทั�วกรุงเทพฯ และปริมณฑล จากนั�นค่อยขยายไป
หัวเมืองใหญ่ทั�วประเทศ”

คุณภัทรพร วงศ์ป�ยะสถิตย์ 
ผู้ร่วมก่อตั�ง

แพลตฟอร์มธุรกิจ Wake Up Waste 

เศรษฐกิจหมุนเวียน หรือ Circular Economy “CE” 
ส่งเสริมการรักษาคุณค่าของผลิตภัณฑ์ วัตถุดิบ และทรัพยากร
ให้ยาวนานมากที�สุดเท่าที�จะเป�นไปได้ โดยการส่งกลับคืนสู่วงจร
ผลิตภัณฑ์ภายหลังจากสิ�นสุดการใช้งาน และการลดการสร้างขยะ 
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